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多多进宝介绍

一、多多进宝是什么？

多多进宝是0门槛，按成交付费的推广神器。

商家通过设置券与佣金的形式，将商品给到站外推手进行推广从而获取站外流量、订单的工具。



多多进宝介绍

千亿级别外部流量帮您来推广



多多进宝介绍

新品破零
进宝推广无销量限制

有效帮助新品破零

获取有效评价

常规品持续获取销量
多多进宝ROI确定、盈亏收入确定

设置合适佣金

即可持续稳定获取站外流量

什么样的商品适合多多进宝？

爆品冲排名
上活动、大促排名不够

竞争力不足

短期内迅速获取GMV、排名



如何开通多多进宝
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开通多多进宝商家操作手册
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一键开通全店推广：

商家后台-多多进宝-推广设置-一键开通
场的用户开拓，拼多多大量的下沉市场用户，丰富客户群体

开通全店推广计划即可开通多多进宝。

全店推广为针对店铺设置的推广计划，设置后店铺内全部商品将展示在多多进

宝网站以供多多客选择推广。

设置全店计划，可以提高商家推广效率，与推手形成长期合作，从而有机会增

加店铺的曝光量。

多多进宝推广形式：

多多进宝推广形式包括全店推广、单品推广；
场的用户开拓，拼多多大量的下沉市场用户，丰富客户群体



单品推广计划开通
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单品推广计划商家操作手册

单品推广是什么：

•单品推广是针对指定商品设置的推广计划，推广的商品将在多多进宝各个流量位优先进行展示。

•单品推广包括基础的通用推广、以及进阶的招商推广/专属推广；

如何设置单品推广：

•首先需要对商品设置优惠券和佣金比率。针对商品设置的推广计划可以被所有多多客看到并进行推广。

•创建进阶单品推广（招商/专属）之前均需要先对商品设置基础的通用推广计划，创建后即可在推广商品列表添加招     

商/专属推广。

•注意：单品优惠券可以用于该商品所有的推广计划（含通用，招商、专属计划）。



单品推广计划设置

单品推广开通步骤：商家后台-多多进宝-推广设置-创建单品推广计划。

针对单品推广设置场景，多多进宝推出了“场景化工具”这一产品功能。针对于商家不同商品的推广需求，
根据行业的大数据分析，制定出不同的佣金方案，帮助商家达成推广目标。

可以选择不同场景下的产品“创建推广计划并获取资源位”也可以选择对“更多商品创建推广计划”勾选
需要推广的商品后，即可设置券佣



通用单品推广计划券和佣金比例设置

系统针对每个商品依据大数据智能填充佣金比例以及设置优惠券，商家可选择一键智能设置。
也可针对商品进行佣金比例填写，以及编辑优惠券，设置完成后点击确认即可完成设置。
同时优惠券可以开通自动续券、可以在优惠券失效后自动续券、时刻保持商品竞争力。（优惠券领取完不会自动续券）

PS：进宝优惠券创建后不支持删除；
可以通过新建一张优惠券覆盖现有优惠券形式进行优惠控制；
假如上秒杀等资源位、必须删除优惠券、可以删除商品推广计划。（推广计划12点前删除、T+1生效；12点后、T+2生效）



已设置券佣管理以及高阶（招商/专属）设置
招商推广：通过招商团长短期内迅速爆单——适合主推商品需要短期内快速聚量场景；
专属推广：通过定向渠道进行推广——更好的提升与推手合作的深度和效率；

进入多多进宝推广商品列表可以查看已经设置的商品信息，可对已设置的基础佣金比例以及优惠券进行修改。
以及可添加招商推广/专属推广。
联系招商团长可以进入推广助力——招商团长榜单页面联系团长。



智能化投放工具——单品通
针对不知道如何设置推广计划、需要重复设置推广计划、多多进宝推出自动智能化投放工具——单品通。
针对未设置单品推广且有动销的商品，自动创建单品推广，避免错失销量提升机会，省心省力；
同时开通单品通即可获得红包奖励及流量扶持；
开通后根据商家选择的方案自动创建单品推广；



推广效果查看&常见问题
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推广效果查看

B
进入多多进宝-推广效果页查询推广效果



常见问题

优惠券：
Q：多多进宝优惠券其他用户是否可以领取使用呢？
A：不能、只能通过推手链接看到商品的用户可以领取；

Q：多多进宝优惠券与别的活动，比如爱逛街、店铺满减活动等的优惠券是否可以叠加使用？
A：多多进宝优惠券与店铺优惠券只能二选一、平台优惠券可以叠加使用；

多多进宝推广费用问题：
Q：多多进宝是否收费呢？
A：多多进宝不成交不收费、按照推广效果进行付费；
      商家费用包括设置的佣金（包括多多客佣金、招商佣金）、技术服务费（技术服务费为佣金的10%）
      即某商品价格10元、佣金20%；则商家推广一单成功、实际支出2.2元；
      其中佣金=10*20%=2元、技术服务费=佣金2元*10%=0.2元；

多多进宝推广权重：
Q：通过多多进宝推广是否有权重、可以帮助店铺哪些方面？
A：多多进宝销量权重1:1、计入店铺、商品销量；帮助商品、店铺获取排名、获取更多站内外流量；




